CONSTRUIMOS
CONFIAN ZA OPERACIONES
CRECIENDO

JUNTOS

20
24

+erreycorp



FERREYCORPY SUS SUBSIDIARIAS
REGISTRARON VENTAS RECORD DE

S/ 7,990
MILLONES

EN EL ANO 2024

+8.5%

FRENTE AL EJERCICIO ANTERIOR
(S/ 6,995 MILLONES).

- |

EN LA MISMA LINEA, MARCARON
UN HITO AL ALCANZAR VENTAS DE

USS 2,014
MILLONES

EN VENTAS

+8.0%

EL RESULTADO DE 2023
(USS 1,865 MILLONES).

A continuacion, se presenta la gestion anual de las
empresas de Ferreycorp en materia comercial y operativa,
contemplando fres grupos de compaiiias de acuerdo con
su organizacion, descritos en el capitulo Somos Ferreycorp.
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Empresas representantes de Caterpillar
y marcas aliadas en el Perg

Ferreyros
Unimaqg
Orvisa

Empresas representantes de Caterpillar y
ofros negocios en Centroamérica

Genfrac (Guatemala y Belice)
General de Equipos- Cogesa (El Salvador)
Motored (El Salvador)

Negocios complementarios en el
Perd y ofros paises de Sudamérica

Soltrak (PerQ)

Trex (Chile, Colombia y Ecuador)

Fargoline (Pera)

Forbis Logistics (Perd, Chile y Estados Unidos)
Vixora



Ferreycorp sETGCoTn

Ferreyros
Unimaq
Orvisa
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En el 2024, Ferreyros, Unimagq y Orvisa, empresas representantes de
Caterpillar y marcas aliadas en el Perd, generaron ventas de

S/ 6,251 millones, mayores en 11.2% frente al afio previo. En délares,
ascendieron a US$ 1,659 millones, con un incremento de 10.6%
respecto del gjercicio 2023. De esta forma, este grupo de compaiiias
aporté el 82% de los ingresos consolidados de la corporacion.

La principal representada Caterpillar mantuvo su liderazgo en el
mercado peruano durante el aio, alcanzando una participacién
de 43%, de acuerdo con informacién oficial de importaciones en
valores FOB.

El alto desempeiio de este grupo de subsidiarias se ratifica con

la obtencién del nivel Oro en los Programas de Excelencia dela
principal representada, en las areas de Servicio Posventa, Repuestos
y Transformacién Digital; y del nivel Plata, en Servicios de Alquilery
en Marketing y Ventas. Con estos programas, Caterpillar evalia las
capacidades y niveles de servicio de sus distribuidores.

Ferreyros, lider en maquinaria pesada y servicios en el Peru, se
especializa en la maquinaria y los equipos de mayor envergadura
del portafolio Caterpillar. Por su parte, Unimaq comercializa la linea
de equipos ligeros, mientras que Orvisa enfoca su atencién enla
Amazonia, con un portafolio variado de las mismas marcas que
tienen Ferreyros y Unimag, asi como de otras lineas orientadas a las
necesidades de laregién.

Representantes de Caterpillar
y marcas aliadas en Peru

+Ferreyros @
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FERREYROS, UNIMAQY ORVISA,
EMPRESAS REPRESENTANTES
DE CATERPILLAR Y MARCAS
ALIADAS EN EL PERU,
GENERARON VENTAS DE

S/ 6,251
MILLONES

EN EL 2024

MAYORES EN

11.2%

RESPECTO DEL 2023.
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FERREYROS, EMPRESA (o
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Y LIDER EN MAQUINARIA RESPECTO DEL

PESADA EN EL PERU, EJERCICIO PREVIO.
ALCANZO EN EL 2024

VENTAS RECORD DE EN DOLARES, REGISTRO

S/ 5,444 INGRESOS HISTORICOS DE
MILLONES,  +USS 1,448

MILLONES, QUE REPRESENTAN
UN INCREMENTO DE

+10%

EN RELACION CON EL 2023.

continuacién se describe la gestién comercial de la principal compania de la corporacién. Asimismo, se presenta una perspectiva
delos sectores en los que opera, los cuales tienen impacto en los resultados de las subsidiarias de la corporacién en el Perti.
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MINERIA DE TAJO ABIERTO

Durante el 2024, las minas de cobre en el Pert continuaron con su
actividad intensiva, que dio lugar arelevantes niveles de produccién
de este metal, en volimenes similares al ejercicio previo.

El alto desempetio de dichas operaciones, la solidez de la oferta de
valor de Ferreyros y la amplia poblacién de maquinaria Cat en las
minas de tajo abierto permitieron que la compaiia registre ventas
récord de mas de US$ 900 millones a este sector. Estos ingresos, su-
periores en 17% respecto del ano previo, estuvieron impulsados prin-
cipalmente porlaentrega de soporte especializado y repuestos enlos
11 grandes yacimientos mineros a los que sirve la empresa, asi como
por crecientes requerimientos de equipos Cat.

Este afo, la primera y Ginica flota de camiones auténomos del pais,
los Cat 794 AC, alcanzé las 32 unidades en una importante mina en
el sur peruano, tras la incorporacién de mas equipos. Destaca la alta
disponibilidad de estos camiones de Gltima generacién en el Perq,
que refleja la calidad de la marca y la del respaldo de Ferreyros. Los

camiones auténomos, con capacidad de carga de 320 toneladas, es-
tan equipados con la tecnologia Cat Command para acarreo, de la
plataforma MineStar de Caterpillar.

Por su parte, los camiones Cat 798 AC, de 400 toneladas métricas y
traccién eléctrica, destacaron por su productividad, potencia y velo-
cidad en pendientes ascendentes. Resalta la ampliacion de flota con-
cretada por una importante operacién minera, como expresion de
confianza en este modelo, y los acuerdos concretados para que mas
camiones Cat 798 lleguen a las minas en 2025. Hoy son 24 camiones
Cat 798 AC en seis minas de open pit, complementando la poblacién
de unidades gigantes Cat de traccién mecanica.

En 2024, se comercializé dos decenas de equipos auxiliares Cat de
gran envergadura para diversas minas, marcando un incremento
relevante frente al afio previo, con mas tractores de ruedas y de oru-
gas, asi como motoniveladoras, de diversas capacidades operando
con éxito en el pais. Asimismo, resalt la entrega de una perforadora
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eléctrica Cat MD6640, para trabajos bajo condiciones ambientales
adversas, con perforaciéon de un solo paso.

Durante el afio, cerca del 40% de los grandes camiones y maquinas
que requiere la mineria de tajo abierto fue de la marca Caterpillar,
segun informacién oficial de unidades importadas al pais.

Lalinea derepuestos y servicios ala mineria de tajo abierto continud
con su crecimiento e importante contribuciéon a las ventas. Durante
el gjercicio, se mantuvo importantes contratos de mantenimientoy
reparacion (MARC, por sus siglas en inglés), tales como aquellos en-
focados en el soporte a camiones Cat 797 y Cat 798 en diversas minas.
Deigual modo, sigui6 vigente el contrato MARC para todala flota au-
ténoma Cat.

Una amplia organizacién nacional, con alrededor de 1,900 colabo-
radores de Ferreyros, se dedicé en el afio a atender las necesidades
de la mineria de open pit, incluyendo la provisién de soporte técnico
24/7 en mina, de soluciones logisticas y de servicios de valor agre-
gado para acompanar las flotas, como el monitoreo de condiciones,
la analitica avanzada y la provision de tecnologias. Contribuyendo a
sus capacidades, seglin se aprecia en el apartado “Progresos en ma-
teria de servicios y logistica”, en el afio se avanzé la construccién de

Este ano, la primera y Unica flota
de camiones auténomos del
pais, los Cat 794 AC, alcanzd las
32 unidades en una importante
mina en el sur peruano, tras la
incorporaciéon de mas equipos.
Destaca la alta disponibilidad

de estos camiones de ultima
generacion en el Peru, que refleja
la calidad de la marca y la del
respaldo de Ferreyros.
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un taller de reparacién de componentes eléctricos, en el Complejo de
Operaciones de Ferreyros en La Joya, Arequipa.

A suvez, destacé el overhaul de dos palas Cat 7945, los equipos mas
grandes del portafolio Caterpillar en el Per, y de flota auxiliar de
gran envergadura, como excavadoras, tractores y motoniveladoras,
logrando reconstruir mas de una decena de estas unidades en 2024.
Asi, la garantia y experiencia de Ferreyros en la reconstruccién de
equipos continué contribuyendo de forma relevante a la economia
circular.

Es importante resaltar la
obtencién del premio Dealer
Excellence for Mining, que evaliia
la excelencia de los distribuidores
Catque sirven a la gran mineria
en todo el mundo. Ferreyros
obtuvo el primer lugar en este
reconocimiento global, por el
desempeno del ano previo.

Esimportante resaltar la obtencién del premio Dealer Excellence for
Mining, que evaliia la excelencia de los distribuidores Cat que sirven
ala gran mineria en todo el mundo. Ferreyros obtuvo el primer lu-
gar en este reconocimiento global, por el desempernio del afio previo,
tras el analisis de métricas clave como la disponibilidad fisica de las
flotas Caterpillar en las principales minas; el desempeno en seguri-
dad;lainfraestructura de talleres especializados y la calidad de las
reparaciones; las capacidades y el desarrollo de personal técnico; y
el desarrollo de capacidades logisticas para el suministro oportuno
derepuestos.

Al cierre del ano, la Sociedad Nacional de Mineria, Petrdleo y Energia
otorgd el Premio Desarrollo Sostenible a Ferreyros, en la categoria
Gestién en Tecnologia e Innovacion, sector Proveedores, por su pro-
yecto de gemelos digitales MineLink, que ofrece una réplica virtual
dela operacioén de acarreo para contribuir a un trabajo mas eficiente
y sostenible enlas minas.

Convision de futuro, cabe resaltar que Caterpillar anuncié una inno-
vadora solucién para ayudar aresolver uno de los aspectos mas com-
plejos delatransicién energética delaindustria minera:la gestién de
laenergia. El sistema de Transferencia Dindmica de Energia de Cater-
pillar (DET, por sus siglas en inglés) ha sido diseniado para transferir
energia a grandes camiones mineros, tanto diésel-eléctricos como
eléctricos a bateria, mientras trabajan en una mina.
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MINERIA SUBTERRANEA

En el 2024, las empresas de mineria subterranea buscaron elevar su
produccién de metales como cobre, oro, plata, estafio y zinc, en un
contexto de incremento en el precio de los metales y perspectivas
favorables para los proximos afios.

Conla confianza delos clientes del sector, la comercializacion de ma-
quinas parala mineria subterranea de Ferreyros alcanzo niveles lige-
ramente superiores al ano 2023. En su mayoria, se trata de cargado-
res de bajo perfil Cat, de diferentes capacidades, asi como de equipos
Paus, para labores complementarias en las minas de socavon.

Junto a su principal representada Caterpillar, Ferreyros mantuvo
suliderazgo en el mercado nacional con 80% de participacién en el
mercado de cargadores de bajo perfil mayores a4 yd?, segin datos de
importaciones en valores FOB. Entre los modelos més requeridos por
los clientes destacaron los Cat R1300H, Cat R1600H y Cat R2900, con
una capacidad de4.1yd?, 6.3 yd*y 9.4 yd®, respectivamente.

Un hito importante en el afio fue la introduccién al mercado del
modelo Cat R2900 XE, con capacidad de 11.2 yd?; se trata del primer
cargador de bajo perfil con motor diésel y transmisién eléctrica en el
mercado peruano. Este equipo destaca por su productividad, agilidad
y capacidad de carga, y mayor eficiencia en el uso de combustible, en
linea con los compromisos de reduccién de emisiones de los clientes.
Los primeros R2900 XE fueron entregados a unaimportante empresa
minera en el pais.

Entre los clientes del segmento underground, se continué incenti-
vando el uso de la tecnologia Cat para aprovechar informacién cla-
ve de los equipos y tomar las acciones necesarias para asegurar una
produccién exitosa en el frente de trabajo. Ademas, se continué di-
fundiendo los beneficios del sistema MineStar, que dispone de apli-
caciones de trabajo remoto, conla posibilidad de escalar, con base en
cada necesidad, hastala autonomia en el ciclo de carga y transporte.

En tanto, la linea de scalers o desatadores de roca de la marca ale-
mana Paus amplio su liderazgo, logrando alcanzar un 100% de par-
ticipacion de mercado, medida en importaciones en valores FOB. El
modelo PScale 8-T, con un alcance maximo vertical de 8 metros, fue
elmasrequerido por los clientes.

Un hito importante en el ano
fue la introduccién al mercado
del modelo Cat R2900 XE,

con capacidad de 11.2 yd?; se
trata del primer cargador de
bajo perfil con motor diésel

y transmisién eléctrica en el
mercado peruano. Este equipo
destaca por su productividad,
agilidad y capacidad de carga,
y mayor eficiencia en el usode
combustible, en linea con los
compromisos de reduccién de
emisiones de los clientes.

Enreferencia a servicios posventa, se mantuvolos contratos de man-
tenimiento y reparacién de equipos de afios previos con importantes
mineras y contratistas de este sector; en algunos casos, se amplié el
alcance del soporte para atender de manera mas eficiente la opera-
cién del cliente. Ademas, se desarroll6 programas de capacitacién
a técnicos de Ferreyros para seguir consolidando un equipo de alta
especializacién en los avances tecnologicos y con las herramientas
idéneas para brindar soluciones.

Asimismo, durante el ejercicio, se realizé la Reconstruccion Certifica-
da Cat (CCR) de cargadores de bajo perfil, brindando una nueva vida
util a los equipos, asi como un nuevo niimero de serie y un nuevo
periodo de garantia de fabrica, a un valor de adquisicién menor alde
un producto nuevo, y aportando a la economia circular del producto.
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CONSTRUCCION

En el 2024, Ferreyros concreto la venta de 529 méaquinas de construc-
cién pesada, un destacado resultado que, junto con el alcanzado el
2023, constituye un récord desde el anio 2013, cuando culminara el
ciclo de megaobras deinfraestructura en el pais.

Elresultado del afio estuvo impulsado principalmente por el dina-
mismo en las regiones, con clientes de empresas pequenas y me-
dianas dedicadas a trabajos de construccién o al movimiento de
tierra para la mineria. En mayor medida, se apreci6 la demanda de
unidades para trabajos de defensas riberefias y descolmatacién de
rios, especialmente en la regién norte; para el desarrollo de obras de
infraestructura publica y privada en diversos puntos del pais; y para
elrespaldo delabores como mantenimiento de vias y movimiento de
tierra, tanto en minas como en canteras.

Alavez, empresas contratistas mineras que despliegan un trabajo
de alcance nacional requirieron maquinas de construcciéon pesada
para servicios auxiliares, como trabajos de infraestructura en plata-
formas, sites y presas de relaves; mantenimiento de caminos; des-
broce; preparacion de areas de construcciéon de mineria; y canteras
asociadas alamineria, viala produccion de agregados para activida-
desdevoladura.

En este marco, la empresa obtuvo una participacion lider en el mer-
cado, de 48%, medida en informacién oficial de importaciones en
valores FOB. Entre laslineas de equipos Cat mas demandadas desta-
caronlas excavadoras, los cargadores frontales, las motoniveladoras,
los tractores y los rodillos compactadores. Complementariamente,
Ferreyros distribuy6 la linea Metso, con chancadoras y zarandas mo-
viles para produccién de agregados.

Durante el afo, Ferreyros continué con la provisién de servicios es-
pecializados y repuestos a clientes del sector en el territorio nacional,
con altos estdndares y amplia cobertura. Esta oferta incluyo el des-
pliegue de contratos de mantenimiento, reparaciones, reconstruc-
ciones certificadas y la entrega de partes originales, entre otros, y de
lamano del intensivo trabajo que se realiza en la red de talleres a ni-
velnacional, tanto en Lima como en las sucursales al interior del pais.

Los Acuerdos de Valor al Cliente (CVA, por sus siglas en inglés), bajo
los cuales se atiende periédicamente las unidades de construccién y
de otrasindustrias con mantenimientos preventivos e inspecciones,

alcanzaron las 4,300 maquinas y motores Cat, cobertura superior en
24% frente al afio previo. Adicionalmente, se lanzé alternativas como
el Programa de Inspecciones y Monitoreo a Equipos denominado Pri-
mo, enfocado en clientes pequetios y medianos cuyos equipos no se
encuentran bajo CVA, en diferentes regiones del pais.

En otro ambito, Ferreyros realiz la Reconstruccién Certificada Ca-
terpillar (CCR, por sus siglas en inglés) de maquinas de construccion
pesada para clientes regionales. Entre estas, destacan los primeros
CCRdetractores, cargadores y excavadoras Cat para clientesretail de
Pasco y Moquegua, que se dedican a trabajos de construccion, bus-
cando reducir costos operativos y aportar a la sostenibilidad.

La venta de servicios de alquiler de maquinaria pesada, a cargo dela
unidad de negocio Rentafer, fue superior en 11% respecto del ano pre-
vio; los negocios estuvieron promovidos especialmente por trabajos
auxiliares en mineria, con unincremento dela demanda en obras de
descolmatacion, defensasriberefias y otros trabajos en construccion.
Rentafer expandi6 su flota durante el afio, en especial enlaslineas de
excavadoras y tractores, y reafirmé su alto nivel de utilizacién. A la
fecha, la flota de alquiler esta compuesta por més de 300 maquinas
Cat de servicio pesado y motores de méas de 200 kw de potencia.



+erreycorp

0-| EMPRESAS REPRESENTANTES DE
CATERPILLAR Y MARCAS ALIADAS EN EL PERU

GESTION COMERCIAL
Y DE OPERACIONES

FERREYROS

AGRICOLA

Durante los primeros meses del afio 2024, el sector agricola limitd sus
inversiones en previsién de posibles impactos vinculados al fenéme-
noElNino. Tras descartarse la ocurrencia de este evento, el segmento
agroexportador mostré un desempeiio satisfactorio por condiciones
climaticasy de precios favorables para los cultivos. En contraste, la
agricultura familiar o tradicional fue impactada por la sequia que
sufrieron de manera intensiva los departamentos de Tumbes, Piura,
Lambayeque y La Libertad.

En este contexto, Ferreyros comercializé en el afio equipos agricolas
nuevos para diversas aplicaciones en campo, que incluye tractores, im-
plementos agricolas y molinos, en niveles similares respecto del 2023.

Cabe resaltar el desempeno en el rubro agroexportador durante el
ano. Sibien el mercado nacional de tractores agricolas —consideran-
do alos diversos proveedores en el pais— mostrd una contraccion,
Ferreyros logro elevar en 46% sus ventas de unidades respecto del
2023. Destaco la creciente demanda de la marca Massey Ferguson,
con el nuevo modelo 3308, complementada con la comercializacién
de Antonio Carraroy Valtra. La empresa alcanzé el liderazgo en este
mercado, con una participacion de 23%, medida en unidades impor-
tadas, frente al 15% registrado el afio previo.

Como parte de su atencién al segmento agroexportador, Ferreyros
concretd ventas de tractores fruteros a clientes productores de uva
demesa, arandanosy frutales de alto valor. Ademas, siguid¢ innovan-
do en el mercado con implementos agricolas de alta especializacion,
como enfardadoras gigantes, y con tractores de alta potencia y efi-
ciencia.

Asimismo, destacd el retorno al segmento azucarero con un porta-
folio de tractores de alta potencia y especificaciones. En particular,
los equipos de la serie 7S Massey Ferguson, que fueron exhibidos a
clientes en pruebas en campo, resaltaron por su tecnologia de punta,
que permite mostrar datos reales de eficiencia, valorados enlas deci-
siones de renovacién y ampliacion de flotas.

Deigual forma, Ferreyros entregd al sector agricola implementos re-
queridos para su labor, tales como arados, rastras y atomizadores, y
ampli6 su portafolio con opciones especializadas de alta produccién;
yacompano el desempeiio de su portafolio de productos con soporte
posventa especializado alolargo del pais.



+erreycorp

0-| EMPRESAS REPRESENTANTES DE
CATERPILLAR Y MARCAS ALIADAS EN EL PERU

GESTION COMERCIAL
Y DE OPERACIONES

FERREYROS

GOBIERNO

Enelaio 2024, Ferreyros concretd la venta de maquinas de construc-
cién y unidades agricolas alas tres instancias del Gobierno (Central,
Regional y Municipal), tras participar en procesos de seleccion, junto
auna decena de marcas competidoras.

Ferreyros alcanzd una participacion de mercado de 42% de unidades
adjudicadas por el Gobierno, bajo el marco riguroso del Sistema de
Cumplimiento corporativo, que articula normas, politicas, herra-
mientasy controles internos para garantizarla transparencia e inte-
gridad dela actuacién de todas las empresas del grupo.

Cabe sefnalar que el sector publico requiri6 a lo largo del ano maqui-
naria de construccién pesada para el mejoramiento de infraestruc-
turay paradiversas actividades ejecutadas por las entidades.

Ferreyros alcanz6 una
participacién de mercado de 42%
de unidades adjudicadas por el
Gobierno, bajo el marco riguroso
del Sistema de Cumplimiento
corporativo, que articula normas,
politicas, herramientas y controles
internos para garantizar la
transparencia e integridad dela
actuacién de todas las empresas

del grupo.

ENERGIA

En el 2024, Ferreyros duplicé la venta de soluciones de energia con
grupos electrégenos, tras la concrecién de algunos negocios que fue-
ron postergados el ano previo y de la entrega de nuevos proyectos
con gas natural, con la especial demanda de los sectores comercio,
servicios y agroindustria.

Eneste contexto, laempresa comercializ6 grupos electrégenos retail(de
200kW a 1,250kW) y desplegd servicios de alquiler de grupos electroge-
nosdiésely gas natural (de 200kW a 2,000kW). Durante el afio, Ferreyros
y Caterpillar ratificaron su posicién de lideres en el pais, con un 33% de
participacién de mercado, medida en valores FOB.

Asimismo, en el periodo se concretd importantes negocios de so-
luciones de respaldo, principalmente para la industria minera, que
requiere de grupos electrégenos con potencias por encima de 2 MW
por unidad para expansiones de capacidades de planta o para nece-
sidades de operaciones en marcha. Estos proyectos seran ejecutados
en 2025y 2026.

Esimportante remarcar que Ferreyros decidi6 fortalecer su parti-
cipacién en soluciones de energias renovables. Bajo esa premisa,
resalta el haber culminado con éxito la construccién de una planta
solar fotovoltaica (EPC), de 30 MW de potencia, cuya entrega final a
un cliente industrial en el sur del pais se realizara a inicios del 2025.

En tanto, Ferreyros entregara dos plantas hibridas, por mas de 10
MW en total, a Ferrenergy, empresa de la corporacién especializada
en la provision de energia. Se trata de plantas solares fotovoltaicas
que trabajaran de manera conjunta con plantas térmicas que em-
plean grupos electrégenos a gas natural. De esta manera, Ferreyros
contintia su crecimiento en el desarrollo de capacidades parala cons-
truccién de plantas fotovoltaicas y el despliegue de soluciones hibri-
das en proyectos llave en mano.

Conbase enlos negocios cerrados durante el 2024 de soluciones de gru-
pos electrégenos a gas natural, Ferreyros proveerd en el 2025 mas de 13
MW en soluciones hibridas y en requerimientos de generacién de ener-
gia para aplicacién continua y horas punta (peak shaving), por parte de
empresas industriales, agroindustriales y de mediana mineria.

Es importante mencionar que, ademas de la colocacién de plantas
con equipos nuevos, Ferreyros incrementé durante el afio su par-
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ticipacién en el alquiler de grupos electrogenos a gas natural en el
mercado.

La empresa sigui6 brindando servicio integral de alta calidad al
parque de grupos electrégenos Cat en el Perd, bajo la modalidad de
Acuerdos de Valor al Cliente (CVA) y de soporte técnico en la opera-
cién del cliente.

Por su parte, la empresa Ferrenergy alcanzé ventas de S/ 30 millones
en el 2024, menores a las registradas en el ejercicio previo, debido al
retraso en el inicio de algunos proyectos clave en el sector. No obs-
tante, reafirmé su posicion lider en la provision de servicios de venta
de energia, alcanzando una capacidad de generacién de mas de 43
megavatios en siete operaciones.

Entre los negocios mas relevantes, destac6 un proyecto de genera-
cién con peak shaving, a través de un sistema de baterias (BESS) de
hasta 6 MWp, para una empresaindustrial. Ademas, Ferrenergy con-
cret6 un segundo acuerdo comercial en materia de generacion eléc-
trica hibrida en el Perti, para cubrir el déficit de energia de una com-

Ferreyros entregara dos plantas
hibridas, por mas de 10 MW en
total, a Ferrenergy, empresa de

la corporacién especializada en

la provisién de energia. Se trata
de plantas solares fotovoltaicas
que trabajaran de manera
conjunta con plantas térmicas
que emplean grupos electrogenos
a gas natural. De esta manera,
Ferreyros continda su crecimiento
en el desarrollo de capacidades
para la construccién de plantas
fotovoltaicas y el despliegue de
soluciones hibridas en proyectos
llave en mano.

pania minera en el sur, a partir de paneles solares fotovoltaicos (3.0
MWp) y de grupos electrégenos Caterpillar a gas natural (4.50 MW).

Durante el afio, la compania ampli6 en plazoy capacidad el servicio
que entrega a un proyecto petrolifero en el Lote 95, en Loreto; en tan-
to, para una compania del sector minero, la empresa continué ope-
rando una planta solar fotovoltaica en Arequipa.

Alavez, en el 2024, Ferrenergy suministro energia a proyectos en el
exterior, especificamente en Ecuador y en Costa Rica. Como es co-
nocido, la empresa establece una presencia temporal en paises de la
region distintos del Perti para la atencién de proyectos.

Los negocios en el sector hidrocarburos continuaron mostrando un
bajo dinamismo como en aiios previos, razén por la cual las empre-
sas contratistas que brindan soporte al mercado petrolero se cen-
traron en el mantenimiento y reparacién de sus equipos. Durante el
2024, Ferreyros finalizo el proceso de entrega de 17 motores indus-
triales para un proveedor extranjero de paquetes de compresion
para el sector petrolero.
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PESCA Y MARINO

En 2024, el sector pesquero experimentd un crecimiento de 45% res-
pecto del ano previo, impulsado en gran medida por la actividad en
laregién norte del pais. Elincremento en las exportaciones fue uno
delos indicadores mas positivos para la industria y contribuyé a po-
sicionar al Perti como unreferente enla calidad de productos pesque-
ros. Al mismo tiempo, continué la intensiva labor de las autoridades
maritimas al servicio del pais.

En este contexto, el 85% de motores de propulsién y grupos electroge-
nos marinos nuevos Cat entregados por Ferreyros tuvo como destino
laMarina de Guerra del Perti, para dos nuevas patrulleras maritimas:
No. 7 (BAP Rio Huarmey) y No. 8 (BAP Rio Nepena), para la defensa
nacional y el resguardo del medio ambiente yla faunamarina. E115%
restante fue adquirido por empresas pesqueras semiindustriales, en
elnorte del Perd. Asimismo, se concretd negocios de motores mari-
nos de propulsién con un importante cliente pesquero, al cierre del
ano, cuya venta y entrega se realizaran durante los primeros meses
del 2025.

Se concretd negocios de motores
marinos de propulsién con un
importante cliente pesquero,

al cierre del ano, cuya venta 'y
entrega se realizaran durante los
primeros meses del 2025.

Como reflejo de la mayor actividad de las empresas pesqueras, los
contratos de Acuerdo de Valor al Cliente (CVA, por sus siglas en in-
glés), que permiten brindar soporte especializado, crecieron 25%
frente al gjercicio previo. Ademas, se increment6 el nimero de mo-
tores Cat conectados a una plataforma remota para monitorear su
rendimientoy condiciones de funcionamiento, contribuyendo a op-
timizarla gestion de flotas de los clientes.

Asimismo, durante el 2024 se realizé reparaciones completas (over-
hauls) de motores marinos Cat, que permiten dar una nuevavida a
estas unidades, en niveles ligeramente superiores al afio previo.
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PROGRESOS EN MATERIA
DE SERVICIOS Y LOGISTICA

Durante el 2024, el Centro de Distribucién de Repuestos (CDR) expe-
riment6 los beneficios de la adopcién dela tecnologia AutoStore, con
la que automatizd el ingreso y extraccion del total de repuestos me-
nores, marcando un hito en la industria. Desde su implementacién,
puesta en marcha en octubre de 2023, el CDR expandi6 su capacidad
de almacenamiento, la cual pas6 de 700,000 piezas de repuestos me-
nores a 1.2 millones, y optimizd sus tiempos de respuesta.

Alafecha, el 65% del total de extracciones se gestiona de forma auto-
matizada en esta sede estratégica. Eluso del sistema de robotizacion
ha permitidoreubicar repuestos antes gestionados de forma conven-
cional, con el fin de optimizar la utilizacién del espacio y de elevar la
productividad de extraccion.

En el afo, el CDR comenz? a recibir contenedores de importacion de
repuestos en el turno noche, acelerando en 30% el tiempo de ingreso
del total dela carga diaria. En otro ambito, gand eficiencia en el proce-
so de toma de decisiones y en el despliegue operativo gracias al uso
de modelos analiticos descriptivos, que aprovechan el gran volumen
de datos inherente ala gestién logistica.

Estalocacion central para la provision de repuestos a nivel nacional
estd certificada como Operador Econémico Autorizado desde 2017,
tanto para sus operaciones de importaciéon como de exportacién de
repuestos.

Enmateria de capacidades de soporte al producto, resalta quelos dos
Centros de Reparacién de Componentes (CRC) de Ferreyros, en Lima
y LaJoya, Arequipa, reafirmaron su certificacién Caterpillar como
talleres de clase mundial. En tanto, 15 talleres de la empresa —entre
elloslos CRC—, asicomo el Centro de Distribucién de Repuestos, man-
tuvieron la certificacién Cinco Estrellas en Control de Contaminacién
de Caterpillar.

En LaJoya, Arequipa, durante el afio se avanzé con la construccion
del nuevo Taller de Componentes Eléctricos, destinado a atender la
reparacion de los motores eléctricos y los generadores con los que
vienen equipados los camiones Cat 794 y 798, fundamentales en la
mineria nacional de tajo abierto. También se implementé un nuevo
laboratorio de andlisis de fluidos en esta estratégica locacién. De esta

forma, Ferreyros contintia con el desarrollo de capacidades de sopor-
te de clase mundial ala mineria y otros sectores en el sur del Perti.

Finalmente, Ferreyros culminé con el disefio de la remodelacién in-
tegral del Taller de Metalizado, Soldadura e Hidraulica (MSH), ubica-
do enla sede Industrial. Este proyecto, que iniciard su construccién
en 2025, optimizara la eficiencia del flujo de trabajo e incorporara
capacidades para atender las necesidades actuales y futuras de los
clientes, reafirmando el compromiso de estar siempre un paso ade-
lante.

Durante el 2024, el Centro de
Distribucién de Repuestos (CDR)
experimento los beneficios de

la adopcién de la tecnologia
AutoStore, con la que automatiz6
elingresoy extraccién del total de
repuestos menores, marcando
un hito en la industria. Desde

su implementacién, puesta en
marcha en octubre de 2023, el
CDR expandi6 su capacidad de
almacenamiento, la cual pasé

de 700,000 piezas de repuestos
menores a 1.2 millones, y
optimiz6 sus tiempos de
respuesta.
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NEGOCIOS DIGITALES

Duranteel gjercicio, la venta de repuestos digitales, a través de Parts.Cat.
Com (PCC) y la solucién de compras integradas Cat IP, ascendi6 a US$
105 millones, superior en 10% respecto del ano 2023, impulsada por la
valoracion de estamodalidad y porla incorporaciéon de nuevos clientes.

Mas de la mitad de los clientes activos de Ferreyros que compro6 re-
puestos en el 2024 recurrié ala plataforma PCC para sus operaciones.
Este canal digital represent6 el 58% de las ventas de repuestos a tra-
vés de las tiendas de Ferreyros a nivel nacional; incluso, en algunas
ciudades como Cusco, Huaraz, Moquegua, Cajamarca, Huancayo,
LimayJuliaca, superd el 80%.

El comercio electrénico mostrd su tendencia de crecimiento durante
el afio. Mas de 1,000 nuevos clientes de sectores como construccion,
mineria subterranea, energia, industria y comercio comenzaron a
utilizar PCC para sus procesos de adquisicién. En total, yason mas de
2,900 clientes comprando repuestos onlinea Ferreyros.

Por otro lado, la plataforma de compras integradas Cat IP siguié
creando valor en la gestién con grandes clientes. Al cierre del afio, 17
empresas son usuarias de Cat IP, tras el desarrollo de proyectos que
sumaron a tres nuevos clientes. Esta plataforma agiliza el proceso de
adquisicién de repuestos Cat de los clientes mediante la integracién
de sus sistemas de planificacion de recursos empresariales (ERP) con
eldeFerreyros.

Cabe destacar el lanzamiento de la plataforma Maquinet, un mar-
ketplace especializado en la compra y venta de maquinaria usada
de construccién y mineria. Uno de sus principales beneficios es su
extenso catdlogo de maquinaria usada, seleccionada del portafolio
de Ferreyros y de otras empresas de la corporacién, como Unimagq,
Trexy Soltrak.

A suvez, este marketplace también permite que clientes interesa-
dos en vender sus equipos puedan hacerlo a través de la plataforma.
En sus primeros meses de operacién, Maquinet cuenta con mas
de 10,000 visitas y mas de 300 empresas registradas, y expresa el
compromiso de la empresa por ofrecer soluciones innovadoras que
acompanen el desarrollo de sus clientes.

Deigualmodo, resalta el rol delos Centros de Monitoreo de Condicio-
nes de Ferreyros, por su contribucién a la gestién de mantenimiento

Cabe destacar el lanzamiento

de la plataforma Maquinet, un
marketplace especializadoenla
compra y venta de maquinaria
usada de construccién y mineria.
Uno de sus principales beneficios
es su extenso catalogo de
maquinaria usada, seleccionada
del portafolio de Ferreyros y de
otras empresas de la corporacion,
como Unimagq, Trex y Soltrak.

de los equipos Cat. Ferreyros cuenta con dos centros: uno dirigido al
sector construccién, mineria subterranea y energia —-posicionado
como el segundo en el mundo, dentro de la red de distribuidores Ca-
terpillar, con méas recomendaciones proactivas-y otro dirigido a la
gran mineria-que opera 24/7, con foco en las grandes maquinas mi-
neras Cat, como los camiones de maxima envergadura y unidades
auténomas, palas eléctricas de cable y flota auxiliar-.

Para mayor informacién de otras iniciativas digitales de Ferreyros
durante el afio, puede consultarse el apartado de Innovacion.



+erreycorp

0-| EMPRESAS REPRESENTANTES DE
CATERPILLAR Y MARCAS ALIADAS EN EL PERU

GESTION COMERCIAL
Y DE OPERACIONES

ACERCA DE FERREYROS

Lider en la provision de maquinaria pesada y
servicios especializados en el Per(, distribuye
los equipos de mayor envergadura del
portafolio Caterpillar en el pais, requeridos
por los diversos sectores econdmicos en el
territorio.

Con el soporte posventa més completo del
mercado, cuenta con una vasta cobertura
nacional, a fravés de sus sucursales, oficinas
y sedes, y la presencia permanente en
proyectos de sus clientes.

A los productos de su principal representada
Caterpillar, se suman ofras prestigiosas
nmMarcas, cComo equipos para la producciéon
de agregados Metso para construccion;
equipos para mineria subterrdnea Paus; y
fractores agricolas Massey Ferguson, entre
otros.

Presenta las certificaciones ISO 9001:2015 a
procesos multiples de la Gerencia de Divisidn
Soporte al Producto e ISO 45001:2018 para la
sede Industrial, principal locacién operativa
en el pais.
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UNIMAQ REGISTRO EN 2024 VENTAS DE

S/ 709 MILLONES,

SUPERIORES EN

+15%

EN SOLESY EN 15%

EN DOLARES RESPECTO
DEL ANO PREVIO,
ALCANZANDO DE ESTA
FORMA LOS NIVELES
MAS ALTOS EN LA ULTIMA
DECADA.
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En el marco de su aniversario nimero 25 de vida institucional, Uni-
magq registré en 2024 ventas de S/ 709 millones (US$ 189 millones), su-
periores en 15% en soles y en 15% en délares respecto del afio previo,
alcanzando de esta forma los niveles mas altos en la tltima década.

Estos buenos resultados fueron impulsados en gran medida por los
sectores construccién y saneamiento, mineria y gobierno, que re-
quirieron equipos ligeros Cat y de marcas aliadas, asi como equipos
deizaje. Asimismo, los servicios de soporte a la gran mineria fueron
relevantes enlos resultados.

Laempresaysuprincipal representada Caterpillar continuaron lide-
rando el rubro de maquinaria ligera en el Perti, con una participacién
de mercado de 46%, de acuerdo con informacién de importaciones
en valores FOB. La venta de unidades Caterpillar mostré crecimiento
en el ano, principalmente por la demanda de retroexcavadoras, mi-
nicargadores, excavadoras, rodillos y cargadores frontales.

Por su parte, se produjo un incremento significativo en las lineas de
venta de aliados ligeros, con el especial impulso de las marcas Car-
mix y Wacker, y en la de equipos de izaje, tras la integraciéon a Uni-
magq del negocio de Trex Perd. En tanto, la linea de unidades de ori-
gen asiatico presentd niveles similares al 2023, a través de las marcas

La empresa y su principal
representada Caterpillar
continuaron liderando el rubro de
magquinaria ligera en el Perti, con
una participaciéon de mercado de
46%, de acuerdo con informacién
de importaciones en valores FOB.
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SEMy Shacman. De esta forma, Unimagq ofrece al mercado peruano
un completo portafolio de més de 25 marcas.

Durante el afio, resalté el dinamismo del negocio de alquiler de ma-
quinaria ligera, en respuesta a la demanda de equipos para proyec-
tos de construccién, saneamiento e industria. Unimagq realizé un
incremento en su flota de alquiler para satisfacer las necesidades del
mercado, al tiempo que optimizd su cobertura a nivel nacional.

Al cierre del afio, la flota de alquiler estad compuesta por cerca de 240
equipos ligeros Cat y de marcas aliadas, asi como de cargadores, ro-
dillos y motoniveladoras SEM. Para la renta a largo plazo, Unimaq
cuenta asimismo con 279 montacargas con mantenimiento incluido
yrenovacion periddica.

E12024 también fue un afio positivo para el negocio de grias y otros
equipos deizaje, procedente de la integracion de Trex Pertia Unimag,
que estuvo impulsado en mayor medida porla venta de griias Tada-
noydemontacargasy reach stackersKonecranes, que fueron distri-
buidos principalmente al mercado minero, empresas de alquiler de
griasy clientes portuarios.

En el gjercicio, Unimagq continué afianzando las sinergias con Trex
Chile, Ecuador y Colombia, con la finalidad de crear estrategias regio-
nales que impulsen este negocio.

La venta de repuestos de Unimagq,
a través de la plataforma Parts.Cat.
Com (PCC), sigui6 su tendencia

de crecimiento, con ingresos de
US$ 20.8 millones, mas que el
doble de los alcanzados en 2023.
Con ello, los negocios online
representaron un destacable 60%
del total de ventas de repuestos de
la empresa.

Para acompanar la productividad de su portafolio, Unimaq provee
servicios expertos y repuestos a sus clientes. Esta linea de negocio
reportd crecimiento; tuvo especial impacto la extensién de los con-
tratos de mantenimiento con empresas minerasy empresas contra-
tistas en diversos sectores. Asimismo, el impulso alos Acuerdos de
Valor al Cliente (CVA, por sus siglas en inglés), para brindar soporte a
maquinas Caterpillar y marcas aliadas, permiti6 practicamente du-
plicar su alcance, bordeandolos 1,500 contratos bajo esta modalidad.

Unimag se convirtié en 2024 en el primer dealer Cat en el mundo en
realizar una Reconstruccién Certificada Caterpillar (CCR) de un mi-
nicargador 246D, la cual se sumé al hito previo de concretar la pri-
mera CCR a una retroexcavadora Cat 420F -de la que realiz6 ocho en
total este aflo-, en ambos casos bajo los altos estandares establecidos
por Caterpillar. Asi, con un claro foco en lainnovacién, la empresa se
afianzé como el primer dealer Cat en el mundo en realizar una repa-
racién CCR de estas dos familias de maquinas.

De otro lado, la venta de repuestos de Unimag, a través de la plata-
forma Parts.Cat.Com (PCC), sigui6 su tendencia de crecimiento, con
ingresos de US$ 20.8 millones, més que el doble de los alcanzados en
2023. Con ello, los negocios onlinerepresentaron un destacable 60%
del total de ventas de repuestos de la empresa.
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Fundada en 1999, Unimag es la empresa de la corporacion
dedicada a la venta y alquiler de bienes de capital ligeros
de las marcas Caterpillar y lineas aliadas. Atiende la
construccién urbana vy ligera, y los sectores de industria,
agricultura, comercio, servicios y mineria.

Ademds de la linea de Construccién General de Cat
(equipos compactos), distribuye marcas aliadas como
montacargas Caterpillar, grupos electrégenos Caterpillar
hasta 220kW, autohormigoneras Carmix, equipos de
compactacién Wacker, equipos de soldar Lincoln Electric,
mixers y bombas de concreto CIFA, plantas méviles de
concreto Blend, torres de lluminacién Luxtower, herramientas
hidréulicas Enerpac, compresoras portatiles Sullair, sistemas
de lubricacién Lincoln Industrial, plataformas de altura Genie,
entre otras.

Con relaciéon a las lineas asidticas, tiene como representadas
a SEM, fabricada por Caterpillar, con cargadores, tractores
de oruga, motoniveladoras y rodillos. Asimismo, su portafolio
incluye camiones Shacman y chancadoras y trifuradores
Shaorui, entre ofras lineas.

Como parte de la migracién de Trex Perd a Unimaq, se
unieron las marcas de Tadano, Konecranes, PM, Magni y
Terberg, principalmente.

Cuenta con sucursales en Piura, Cajamarca, Lambayeque,
Trujillo, Huancayo, Arequipa, Cusco e llo, y esté presente en
nuevas locaciones en Ica y Mogquegua. A la vez, opera en
oficinas ubicadas en Cerro de Pasco, Huaraz, Ayacucho y Puno.
En Lima se encuentran su sede principal y un local en la zona
sur, dedicado al servicio de las lineas Caterpillar y marcas
aliadas, alquiler de unidades y equipos usados.
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ORVISA, LIDER EN BIENES DE CAPITAL EN LA
AMAZONIA PERUANA, ALCANZO VENTAS DE

S/ 197 MILLONES

(USS 52 I\/IILLONES]},EN EL ANO,
LO QUE REPRESENTO
UN CRECIMIENTO DE

+20%

EN SOLESY DE 19% EN
DOLARES EN COMPARACION
CON EL EJERCICIO ANTERIOR.

Este aumento se debid, en gran parte, al dinamismo de los negocios
dirigidos a los sectores gobierno y construccion, y en menor
medida al sector agricola.
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Lalinea de maquinaria nueva Caterpillar, destinada principalmen-
te a obras de infraestructura publica y saneamiento en la regién
amazonica, impulsé el 57% de las ventas totales de la compaiiia. Las
familias de maquinas mas requeridas en el afo, para el desarrollo
de estas labores, fueron las excavadoras, retroexcavadoras, rodillos
compactadores, motoniveladoras y minicargadores Cat.

Duranteel 2024y paraimpulsarlarelacién comercial, Orvisallevba cabo
eventos con clientes en las regiones Amazonas, Huanuco, San Martiny
Ucayali,enlos que destacé su portafolio de equipos Caty delalinea agri-
cola,ademas deresaltar susoporte posventa y canales digitales.

Asimismo, la empresa consiguié un destacado incremento en la
venta de maquinaria agricola, en relacién al afio anterior, debido a
la preferencia del mercado por los tractores agricolas de la marca
Massey Ferguson, especificamente por los modelos MF2635, MF5710,
MF6711, MF6712 y MF6713.

Cabe precisar que la posicién y ventas de Orvisa en el sector agricola
se vio fortalecida por la realizacién de demostraciones y pruebas de
campo, denominados “MF en Accién”, que tuvieron como objetivo
que los clientes de la regién amazénica puedan conocer de cerca las
bondades de estos equipos.

En el rubro de hidrocarburos, Orvisa se enfoco en brindar soporte y
abasteciendo de repuestos a algunas operaciones activas, en un ano
en el que no se registrd nuevos proyectos que impulsen la demanda
del sector.

En lo referente a mantenimiento de equipos Caterpillar, destaco el
crecimiento en los contratos de Acuerdos de Valor al Cliente (CVA,
por sus siglas en inglés). También se continud brindando otras mo-
dalidades de soporte especializado como las Opciones de Repara-
cién, que plantean alternativas de solucién vinculadas al nimero de
horas de operacién de las maquinas. Cabe senalar que su taller ubi-
cado enla ciudad de Tarapoto fue certificado con las Cinco Estrellas
de Control de Contaminacién de Caterpillar.

En el periodo, la venta de repuestos mediante la plataforma digital
Parts.Cat.Com (PCC) tuvo un aumento de 54% en comparacién con el
ano anterior, sumando mas de US$ 5 millones. El desempeftio de los
negocios onlinede Orvisa se atribuye, en gran medida, al seguimien-
to de pedidos y promociones continuas, con campanas segmenta-
das, sobre las ventajas de comprar en linea.
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Especialista en bienes de capital, servicios y
consumibles para actividades en la Amazonia
Peruana, Orvisa tiene a Caterpillar como su principal
marca representada.

Su portafolio estd integrado por las mismas lineas de
productos y servicios de Ferreyros y Unimag, asi como
por productos de aplicacion especifica en la zona de
selva. Incluye mdaquinas Caterpillar, equipos agricolas
Massey Ferguson y autohormigoneras Carmix, entre
otros.

Atiende sectores como construccion, fransporte fluvial,
hidrocarburos, forestal, asi como agricola y gobierno.

Con oficina principal en Iquitos, ha establecido
sucursales en Tarapoto, Pucallpa, Hudnuco, Bagua y
Puerto Maldonado.
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Las empresas que representan a Caterpillar y otros negocios en Empres as representantes de

Centroamérica registraron ventas de US$ 170 millones (S/ 639 . .
millones) en el 2024, mayores en 4% en soles y en délares frente Caterplllar y otros negocios €n

al 2023. E1 8% de las ventas consolidadas de 1a corporacién fue Centroamerica
impulsado por este grupo de empresas.

R GENTRAC [T
Desde el 2010, 1a corporacién opera en Centroamérica con la MAQUINARIA CAT

s . (GUATEMALA Y BELICE)
adquisicién de las empresas representantes de Caterpillar en

Guatemala y Belice (Gentrac) y en El Salvador (General de Equipos).
Posteriormente, adquirié Motored (antes Transpesa), dedicada en

especial a la provisién de repuestos para transporte pesado en El EQUIPOS
Salvador.

MAQUINARIA CAT
(EL SALVADOR)

REPUESTOS PARA TRANSPORTE
PESADO (EL SALVADOR)

%

o0l

LAS EMPRESAS QUE
REPRESENTAN A CATERPILLAR
Y OTROS NEGOCIOS

EN CENTROAMERICA
REGISTRARON VENTAS DE

USS 170
MILLONES

(S/ 639 MILLONES) EN EL 2024

MAYORES EN
o
4%
EN SOLESY EN DOLARES
FRENTE AL 2023.
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(GUATEMALA'Y BELICE)

GENTRAC, REPRESENTANTE OFICIAL DE
CATERPILLAR EN GUATEMALA, GENERO
EN EL ANO 2024 VENTAS DE

USS 93 MILLONES,

éS/ 349 MILLONES),
UPERIORES

+13%

EN DOLARES FRENTE
AL EJERCICIO 2023.

Los sectores de agregados y canteras, construccion, agroindustria,
retail y gobierno fueron los principales impulsores de este
resultado.
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GENTRAC (GUATEMALA'Y BELICE)

Durante el afio, resalté el crecimiento de la linea de maquinaria Ca-
terpillar, que mostro6 ventas incrementales hasta alcanzar las 365
maquinas entregadas. Con ello, ademas, fortaleci6 su liderazgo en el
mercado guatemalteco, con una participacién de 32% en 2024.

También destacé el mayor dinamismo del negocio de alquiler de
magquinaria, acorde con la demanda de los sectores construccion,
agroindustria y manufactura. Al cierre de 2024, 1a flota de alquiler
cuenta con 256 unidades, tras incorporar 48 nuevos equipos, entre
los que seincluyen excavadoras, retroexcavadoras, rodillos compac-
tadores y montacargas Cat.

Las ventas de repuestos y servicios presentaron un crecimiento del
5% respecto al ejercicio anterior, reflejando el despliegue del servicio
técnico especializado que ofrece Gentrac, con una red descentrali-
zada de diez sedes y capacidades para brindar soporte en cualquier
parte del pais centroamericano, y el impulso a alternativas como los
contratos de servicio, para ofrecer mantenimiento periédico alas flo-
tas de susclientes.

En tanto, en el negocio e-commerce, se logrd aumentar la activacién
de clientes que emplean la plataforma Parts.Cat.Com (PCC), permi-
tiendo que el 46% de las ventas de repuestos de Gentrac se concrete a
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La empresa reafirmé su
compromiso con el desarrollo

de su equipo humano. Para ello,
puso en marcha un proyecto
para fortalecer las capacidades

de su equipo comercial y lanzé
un programa de reconocimiento
trimestral con alcance a todos sus
colaboradores.

través de este medio, sin considerar el canal de servicios, e impulsan-
do el crecimiento en las ventas de esta linea.

Cabe sefialar que, en materia de digitalizacion interna, Gentracim-
plementd en el afio una serie de herramientas y plataformas para
optimizar sus procesos internos, como se puede apreciar en el capi-
tulo de Innovacién.
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GENTRAC (GUATEMALA'Y BELICE)

Enlos Programas de Excelencia Caterpillar, Gentrac obtuvo la califi-
cacién Oro en las categorias Servicio, Repuestos, Alquiler y Digital; y
el nivel Plata, en la categoria Marketing y Ventas. Asimismo, fue re-
conocido por alcanzar la mayor tasa de participacién y ventas, entre
los dealers Cat en América Latina, de Acuerdos de Valor Agregado al
Cliente (CVA, por sus siglas en inglés) a través de la venta de maqui-
naria nueva. También fue distinguido por su crecimiento en partici-
pacién de mercado, a nivel regional, en las industrias de pavimenta-
ciény construccion general.

La empresa reafirmé su compromiso con el desarrollo de su equipo
humano. Para ello, puso en marcha un proyecto para fortalecer las
capacidades de su equipo comercial ylanz6 un programa de recono-
cimiento trimestral con alcance a todos sus colaboradores. Asimis-
mo, en el programa de desarrollo del personal técnico Service Pro,
mas integrantes de Gentrac recibieron certificaciones clave para el
soporte posventa.

ACERCA DE GENTRAC

En Guatemala, Gentrac es el distribuidor autorizado
de maquinaria y equipo de la marca Caterpillar y
SEM, y representante de otras marcas como Mitsubishi
(montacargas), Kalmar, Terex/Finlay, Sullair, Wacker
Neuson (ligero y compacto), Schwing, Carmix, Genie,
Mabey Bridge, Marine Travelift, Valley, SKE, JLG, Lincoln
Electric, entre otras.

Mantiene su oficina principal y una fienda de
repuestos en la Ciudad de Guatemala. Sucursales

en Quetzaltenango, Teculutdn, Escuintla, Morales,
Retalhuleu, Huehuetenango, Cobdn y Petén, asi como
10 bodegas mdviles en operaciones de clientes.
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Esimportante mencionar que Gentrac inici6 el 2024 el proceso de
certificacién de Guatefntegra, programa de la Cdmara de Industria
de Guatemala, con la que demuestra su compromiso con la transpa-
rencia ylalucha contrala corrupcién.

En tanto, las ventas de Gentrac Belice cerraron en US$ 6.2 millo-
nes (S/ 23 millones) en 2024, menores en 5% en délares frente al
ano previo, en el que tuvieron lugar reparaciones extraordinarias
a algunos equipos de generacion, con impacto en la linea de re-
puestosy servicios.

La actividad del ano estuvo enfocada en la venta de excavadoras,
retroexcavadoras, compactadores y generadores eléctricos Cat, y
provisién de repuestos, a los sectores gobierno, construccién, in-
genios azucareros y generacion eléctrica. Si bien con una menor
participacién de mercado, de 25% en 2024, la empresa mantuvo
su liderazgo.

Sus origenes como distribuidor Caterpillar en
Guatemala datan de 1964, operada con ofros nombres
y socios. Fue adquirida por el distribuidor Caterpillar de
El Salvador en 1998 y, posteriormente, por Ferreycorp en
el 2010.

En Belice, Gentrac es el Unico representante de
Caterpillar y representante de las marcas Wacker, Sullair
y Twin Disc, montacargas Mitsubishi y generadores
Olympian. Ubica su sede en Ladyville, donde se
encuentra el aeropuerto infernacional de dicho pais.
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GENERAL DE —_—
“QUIPOS-COGESA

(EL SALVADOR)

LAS VENTAS DE GENERAL DE EQUIPOS
ECOGESA), REPRESENTANTE DE CATERPILLAR
N EL SALVADOR, TOTALIZARON

USS 49 MILLONES,

éS/ 184 I\/IILLONESE EN
024, CON UNA REDUCCION
EN DOLARES DE 4% FRENTE
AL ANO PREVIO.

Esta variacion se debi6 a que, a comienzos del gjercicio, se realizd el
proceso electoral de las autoridades de este pais centroamericano,
lo que redujo la inversién del sector gobierno en la adquisicion de
equipos e impacté en los resultados.
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GENERAL DE EQUIPOS- COGESA (EL SALVADOR)

En 2024, destacé el negocio de equipos y repuestos Cat para el sector
construccién, especialmente para compaiiias contratistas que re-
quirieron retroexcavadoras, minicargadores, excavadoras y moto-
niveladoras destinados a varios proyectos, principalmente relacio-
nados con lareconstruccién y ampliacién de carreteras.

Ante la menor demanda de equipos del sector publico por la coyun-
turaelectoral, los esfuerzos comerciales se enfocaron en el sector pri-
vado. Frente a ese contexto retador, General de Equipos se mantuvo
lider en los sectores atendidos con su representada Caterpillar, cuyo
portafolio tuvo una participacién de mercado de 45%, similar a la del
ejercicio previo.

En tanto, con la linea agricola John Deere obtuvo una destacada par-
ticipacién de 88%, cifra mucho mayor a la de 2023. En este sector, la
comercializacién de tractores agricolas delamarca, especificamente
parael segmento de ingenios azucareros, registré el aporte masrele-
vante en lasventas de estalinea en el afio.

Enlo que respecta a los Programas de Excelencia Caterpillar, es im-
portante mencionar el nivel Oro obtenido en las categorias Servicio
y Digital, asi como el nivel Plata en Repuestos y Marketingy Ventas.

Cabe resaltar que General de Equipos continué con sus esfuerzos de
promover el comercio electrénico, logrando un incremento de 35%
enla comercializacién de repuestos online, con respecto al afio pasa-
do, a través de su canal Parts.Cat.Com (PCC).

Enlo que respecta a los Programas
de Excelencia Caterpillar, es
importante mencionar el nivel Oro
obtenido en las categorias Servicio
y Digital, asi como el nivel Plata en
Repuestos y Marketing y Ventas.
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ACERCA DE GENERAL DE EQUIPOS- COGESA (EL SALVADOR)

Fundada en 1926, es
distribuidor de Caterpillar en El
Salvador desde 1930.

Cuenta ademds con la
representacion de lineas
como montacargas
Mitsubishi - Cat, equipos de
compactacioén e iluminacién
Wacker, equipos de soldar
Lincoln Electric, grupos
electrégenos Olympian - Cat,
compresoras Sullair, camiones
Mack, equipo agricola

John Deere, montacargas y
portacontenedores Kalmar

y llantas Michelin para
construccion, agricultura y
camiones.

Proporciona cobertura de
posventa a nivel nacional, a
fravés de sus tres sucursales
ubicadas en San Salvador
-zona central-, Sonsonate
-zona occidental- y San
Miguel, en el oriente del pais.
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MOTOIR

(EL SALVADOR)

EN EL 2024, LAS VENTAS DE MOTORED
ASCENDIERON A

USS 22 MILLONES

(S/ 81 I\/IILLONES%
NIVELES SIMILARES A
2023.

La comercializacién de equipos, principalmente de camiones, se vio
limitada por una menor demanda del sector gobierno en el contexto
electoral antes mencionado, por lo que los esfuerzos comerciales se
centraron en el sector privado.
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MOTORED (EL SALVADOR)

Enelafio, lalinea de negocios masrelevante para Motored fue la ven-
ta derepuestos para camiones y autobuses, seguida por la comercia-
lizacién de unidades nuevas de estos equipos, para los sectores de
transporte de carga y transporte de pasajeros.

Los negocios en el sector de transporte de especialidades, como
transporte escolar y turistico, requirieron buses y microbuses del
portafolio de Motored. Por otro lado, la venta de lubricantes resalté
por subuen desempeno en el aiio, respecto del gjercicio previo.

Durante el periodo, Motored mantuvo su liderazgo en el mercado
de El Salvador, con una participacién superior a 50% en la venta de
repuestos y consumibles para el sector transporte de carga y trans-
porte de pasajeros.
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En el ano, la linea de negocios

mas relevante para Motored fue la
venta de repuestos para camiones
y autobuses, seguida por la
comercializacién de unidades
nuevas de estos equipos, para los
sectores de transporte de carga y
transporte de pasajeros.
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ACERCA DE MOTORED (EL SALVADOR)

Incorporada a Ferreycorp
en el 2015, Motored (antes
Transportes Pesados S.A. de
C.V-Transpesa) tiene como
principal rubro de negocios
la provisién de repuestos
para camiones y buses en
El Salvador y con sucursales
en localidades cercanas en
Honduras.

Asimismo, distribuye lineas

de consumibles adicionales,
como lubricantes y llantas, asi
como camiones Kenworth y
microbuses Higer.
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Presenta doce sucursales en
El Salvador, ubicadas en las
ciudades de San Salvador,
Santa Ana, Sonsonate, San
Miguel, Metapdn, Lourdes,
Santa Rosa de Lima,
Soyapango, Zacatecoluca,
Aguilares y Usulutén, y dos
sucursales en ferritorio
hondureno.
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Soltrak (Perd)

Trex (Chile, Colombia, Ecuador y Per()
Fargoline (Per()

Forbis Logistics (Perd y Chile
Soluciones Sitech Peru
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En el 2024, los negocios que complementan la oferta de bienes

y servicios en el Perd y otros paises de Sudamérica obtuvieron
ventas de S/ 699 millones (US$ 185 millones), menores en 2%, en
soles y ddlares, frente al afio previo. Los negocios de este grupode
subsidiarias contribuyeron al 9% de las ventas consolidadas de la
corporacién durante el gjercicio.

Conforman este conjunto de negocios Trex, proveedor de grias
y otras soluciones de izamiento, que opera en Chile, Colombiay
Ecuador; Soltrak, dedicado a negocios de seguridad industrial,
lubricantes, neumaticos y servicios relacionados; las subsidiarias
Fargoline y Forbis Logistics, en negocios logisticos; y Vixora, en
soluciones tecnolégicas.
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Negocios complementarios
en el Peru y otros paises de
Sudamérica

SOLTRAK +F

ESPECIALISTA EN NEGOCIOS DE SEGURIDAD INDUSTRIAL,
LUBRICANTES, NEUMATICOS Y SERVICIOS RELACIONADOS;

TREX +F

GRUAS, PLATAFORMAS Y EQUIPOS PORTUARIOS.
(CHILE, ECUADOR, COLOMBIA )

nnnnnnnnnnnnnnnnnnnn

DEPOSITO TEMPORAL,
ADUANERO SIMPLE

FORBIS .

LOGISTICS

>
@
m
Z
5
m

DE CARGA

VIXORA <

UNA EMPRESA FERREYCORF
SOLUCIONES
TECNOLOGICAS

%

sl

EN EL 2024, LOS NEGOCIOS QUE
COMPLEMENTAN LA OFERTA DE BIENES Y
SERVICIOS EN EL PERUY OTROS PAISES DE
SUDAMERICA OBTUVIERON VENTAS DE

S/ 699 MILLONES

(USS 185 MILLONES), MENORES EN 2%, EN
SOLESY DOLARES, FRENTE AL ANO PREVIO.EN
SOLES Y EN DOLARES FRENTE AL 2023.
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SOLTRAK

(PERU)

SOLTRAK, ESPECIALISTA EN NEGOCIOS DE
SEGURIDAD INDUSTRIAL, LUBRICANTES,
NEUMATICOS Y SERVICIOS RELACIONADOS,
REGISTRO VENTAS DE

S/ 318 MILLONES,

EUSS 84 MILLONES
N EL 2024, SUPERIORES EN

+5%

EN SOLESY EN DOLARES
FRENTE AL RESULTADO DEL
ANO PREVIO, NIVELES QUE
SIGNJFICARON UN RECORD
HISTORICO PARA LA EMPRESA.
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SOLTRAK +
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SOLTRAK (PERU)

En el ano, reafirmaron suimportancia en los resultados la mineria y
sus empresas contratistas, la construccién y la industria en general,
asi como los rubros de transporte y logistica, entre otros sectores.

En lalinea de seguridad industrial, Soltrak sirvié al mercado con
marcas como 3M, MSA, Alphatec, Kleenguard (antes Kimberly Clark),
Showa, Deltaplus, MCR Safety y Tecseg, entre otras. Destaco la acti-
vidad en las categorias de proteccién respiratoria, proteccion de piel
y de manos, y proteccién contra caidas; dentro del portafolio, resaltd
lamayor demanda de la marca propia de calzado industrial Tecsegy
delos guantes especializados Showa.

Durante el 2024, Soltrak acompaiié su portafolio con el despliegue de
servicios especializados para sus clientes y aporté alternativas como
el comercio electrénico, via su tienda https:/tiendaonline.soltrak.
com.pe. En conjunto, al cierre de afio, las ventas de la linea de seguri-
dadindustrial fueron ligeramente superiores alas de 2023.

Por su parte, enlalinea de lubricantes, en la que representa ala mar-
capremium Chevron, Soltraklogré crecimiento de sus negocios, tan-
toen el canal de venta a empresas (B2B) como en el de productos de
consumo (B2C).
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Laventa y posicionamiento de la marca Chevron en los sectores de mi-
neria subterranea, contratistas, flotas de transporte y sector portuario
continué con su tendencia de crecimiento. Cabe resaltar que Chevron
distingui6 a Soltrak con el premio Chevron Lubrication Marketer, cate-
goria Silver, por la recuperacién del volumen de ventas, venta por valor
ysoporteal producto, y acciones de marketingen el 2024, como partede
un conjunto destacado de distribuidores en Latinoamérica.

Las ventas de la linea de neumaticos también se elevaron respecto al
ejercicio previo, dada la incorporacién de proveeduria asidtica para
atender algunos segmentos del mercado, mientras que la marca prin-
cipal Goodyear presenté un nivel de ventas menor al de afios anteriores.
Los principales mercados atendidos por el negocio de neumaticos fue-
ron mineria subterranea, contratistas mineros, logistica y transporte.

A comienzos de 2024, Soltrak implementé con éxito la plataforma tec-
nolégica corporativa SAP S4/Hana, sistema de planificacién derecursos
empresariales que acompanara el desarrollo futuro de sus operaciones.

Asimismo, durante el afio, la empresa supero las auditorias de se-
guimiento pararatificar sus certificaciones vigentes, que incluyenlas
certificaciones de ISO 9001:2015, en sistema de gestién de calidad; e
1S045001, en gestion de seguridad y salud en el trabajo.
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Es la empresa de la corporacion
Ferreycorp especializada en

la provision de consumibles
industriales, con foco en los negocios
relacionados a seguridad industrial,
lubricantes y neumaticos, asi

como en el desarrollo de servicios
especializados.

Su portafolio de productos incluye
marcas de primer nivel como
lubricantes Chevron, productos

de seguridad industrial en las
marcas 3M, MSA, Alphatec (Ansell),
Kleenguard (Kimberly Clark),

Showa, Deltaplus, MCR Safety y la
marca propia Tecseg, al igual que
neumadticos Goodyear. Otras marcas
que complementan el portafolio de
soluciones incluyen filtros Donaldson,
equipos Pruftechnik entre otros.

GESTION COMERCIAL

Y DE OPERACIONES

El portafolio de servicios comprende
un amplio rango de actividades,
tales como reparacion, calibracion y
mantenimiento a los productos que
se distribuye, asi como servicios de
diseno y capacitaciéon, entre otros
servicios especializados, incluyendo
prdcticas de mantenimiento
predictivo, andlisis no destructivo
(NDT), entre ofros.

Realiza atenciones a nivel nacional y

cuenta con presencia local en Piura,

Trujillo, Arequipa y Lima. En esta Ultima
ciudad, ubica su sede principal.

Soltrak cuenta con las certfificaciones
ISO 9001:2015 (gestidon de calidad)

e ISO 45001 (gestion de la seguridad
y salud en el tfrabajo). Asimismo, ha
sido recientemente certificado como
Operador Econdmico Autorizado
(OEA) por Sunat.

Se integrd a Ferreycorp en el 2007
con la adquisicion de Mega Caucho
& Representaciones S.A.C., empresa
especializada en el rubro de
neumdticos. En el 2009, se fusiond la
compra de Inlusa S.A., incorporando
el negocio de lubricantes. En el 2013,
se complementdé con la adquisicidon
deTecseg S.A., la cual aporté un
completo portafolio de negocios
relacionados con la seguridad
industrial.
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TREX

(CHILE, COLOMBIA'Y ECUADOR)

EN 2024, TREX LATINOAMERICA
OBTUVO VENTAS DE

S/ 252 MILLONES,

EUSS 6/ MILLONES), MENORES
N 16% EN SOLES Y DOLARES
FRENTE AL ANO PREVIO

Debido principalmente al impacto de retos logisticos en las
entregas de algunas lineas de producto en Chile; un menor
dinamismo en la economia en Ecuador; y la reduccién de algunos
negocios en Colombia. Para la comparacién con 2023, se excluye
ventas excepcionales por pedido directo registradas en dicho
ejercicio.
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TREX (CHILE, COLOMBIA'YY ECUADOR)

Pese alos menores volimenes en la operacién chilena de Trex por
los factores antes mencionados (US$ 55 millones en 2024 versus US$
63 millones en 2023), durante el ano resaltaron los crecimientosenla
venta de equipos ligeros; en la comercializacién de equipos usados
pesados;y en el alquiler de equipos ligeros, que en conjunto constitu-
yeron las lineas de mayor contribucién a los resultados.

Enel pais del sur, Trex elev su posicion en el negocio de equipos lige-
ros, tras la incorporacién el afio previo de la marca de compresores
Sullair, sumada al impulso comercial a los equipos Genie y los ma-
nipuladores telescépicos Magni. La compania también optimizd su
oferta de equipos de alquiler, adaptandola a las necesidades especifi-
cas delos clientes de los sectores mineria y construccion.

Enun aforetador, la empresa sumo a su cartera a nuevos clientes, a
los que sirvié con su portafolio de marcas representadas tanto para
trabajos pesados como ligeros, en sus tres productos principales:
grias, equipos portuarios y alzahombres, entregando soluciones es-
pecializadas alos diversos sectores.

Durante el ejercicio, continué la integracién de la prestigiosa mar-
ca alemana TII al portafolio de equipos de Trex en los paises donde
opera, a través de su linea de modulares y equipamiento para trans-
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portes especiales. Este nuevo producto complementa las soluciones
parala manipulacién de cargas extradimensionadas, fortaleciendo
la oferta en los sectores de mineria, construccién y transporte espe-
cializado.

Cabe senialar que Trex Latinoameérica, presente en Chile, Ecuador
y Colombia, mostrd un notable avance en el nivel de satisfaccién al
cliente (NLS, por sus siglas en inglés), llegando a 68% durante el gjer-
cicio.

Trex Latinoamérica potencié la sinergia entre sus operaciones de
Ecuadory Colombia, lo que permitié optimizar procesos clave en las
areas de seguridad y logistica, para fortalecer la eficiencia comercial
y operativa en laregion.

Las operaciones en Colombia y Ecuador generaron ventas conjuntas
de US$ 12 millones en 2024, frente a los US$ 17 millones del ejercicio
anterior, reflejando la reduccién de la demanda en Ecuador, donde
se apreci6 desafios econémicos y politicos. Asimismo, si bien Trex
Colombia mostré menores volimenes de venta, presenté un buen
desemperio en el negocio de alquiler de equipos, en especial con la
linea de alzahombres Genie, en un mercado que viene optando por
esta alternativa parala ejecucién de sus obras.
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Representa a las marcas
Tadano, en grdas fuera de
carretera (RT) y en grdas
todo terreno (AC); a Genie,
en plataformas de izaje y en
manipuladores telescopicos;
a Konecranes, en las lineas
de equipos portuarios y

montacargas de alto fonelagje;

a Magni, con una gama de
manipuladores telescopicos
de alto tonelaje; a Demag,
en puentes grda; a Sullair

en compresores; aTll en
modulares y equipamiento
para transportes especiales; y
a PM, en ofras soluciones de
izaje y carga.

GESTION COMERCIAL
Y DE OPERACIONES

El negocio de Trex opera en
Chile, Ecuador y Colombia.
Fue fundado en el ano

2000, pero sus origenes

en la industria de graas y
equipos portuarios en Chile se
remontan a la década de los
80. Se incorpord a Ferreycorp
en 2014,

Trex Chile cuenta con las
certificaciones ISO 45001
(seguridad y salud en el
trabajo), ISO 9001 (calidad) e
ISO 14001 (gestidon ambiental),
y con la certificaciéon del
Programa HuellaChile del
Ministerio de Medio Ambiente
de Chile.
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-ARGOLIN

(PERU)

FARGOLINE, OPERADOR LOGISTICO CON 41
ANOS DE TRAYECTORIA EN EL PAIS, REGISTRO
VENTAS DE

S/ 131 MILLONES,

gUSS 34 MILLONES) EN EL
024, MAYORES E

+27%

EN SOLES Y DOLARES FRENTE
AL EJERCICIO PREVIO, QUE
REPRESENTAN LOS NIVELES
MAS ALTOS OBTENIDOS
DURANTE SU TRAYECTORIA.
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FARGOLINE (PERU)

En el afio, lareactivacién de la pesca gener6 una mayor demanda de
servicios, que la empresa supo capitalizar favorablemente, a la par
de gestionar los requerimientos de actividades de importacién de
bienesintermedios paralaindustria, bienes de capital y de consumo,
asi como de agroindustria y minerales. A ello se sumé la concrecion
de negocios con nuevos clientes, que contribuyeron a los resultados.

Las lineas de depdsito temporal, de importacién y exportacion, re-
presentaron el 75% de la venta total de la empresa, debido a la de-
manda de plasticos y derivados, harina de pescado, minerales,
agroindustria, quimicos, papeles, productos alimenticios y de con-
sumo masivo.

Por su parte, los negocios de depdsito aduanero y simple represen-
taron el 14% de los ingresos del ano, al tiempo que los servicios de
transporte y distribucién, de forma complementaria, aportaron el
10% de la venta anual.

Durante el gjercicio, la empresa logré movilizar méas de 87,000 TEU
—unidad de medida de un contenedor estandar de 20 pies—, frente
alos 65,000 TEU del 2023. Con ello, Fargoline mantuvo su posicién
destacada entre los cinco primeros almacenes extraportuarios del
Callao, en importacién y exportacién. Ademas, en la modalidad de
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Durante el gjercicio, la empresa
logré movilizar mas de 87,000
TEU —unidad de medida de un
contenedor estandar de 20 pies—,
frente a los 65,000 TEU del 2023.
Con ello, Fargoline mantuvo

su posicién destacada entre

los cinco primeros almacenes
extraportuarios del Callao, en
importacién y exportacion.
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FARGOLINE (PERU)

carga suelta y carga rodante, movilizé 23,000 toneladas, mostrando
unrelevante incremento respecto delas 6,500 toneladas del gjercicio
previo.

Cabe precisar que los servicios que brinda Fargoline a clientes ex-
ternos se incrementaron en el 2024, llegando a abarcar el 78% de las
ventas anuales dela empresa, mientras que el 22% tuvo como origen
alas companias de la corporacién Ferreycorp.

Entre los principales negocios generados, resalto el almacenamien-
to, durante todo el ano, de los trenes requeridos para un importante
servicio publico en Lima, asi como el depdsito temporal de una sig-
nificativa importacién de materiales industriales, bajo la modalidad
de carga suelta o general, movilizando mas de 15,000 toneladas. A
suvez, se concreto el depdsito de mas de 1,000 contenedores para
una comparniia lider en el rubro de fertilizantes, asi como el almace-
namiento de unarelevante importacién de equipos electrénicos y de
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comunicaciones para una compania de telecomunicaciones.

Enmateria de mejoras en procesos, Fargoline dioinicioal proyectode
Balanza Auténoma, para digitalizar las actividades de las balanzas,
contribuyendo a una mayor fluidez en la gestiéon de los camiones, lo
que permitira reducir el tiempo de atenciones en este proceso. Asi-
mismo, implementé médulos méviles con paneles solares de video-
vigilancia en el proceso de exportacién y se lanzé un aplicativo de
reconocimiento facial para validar la identidad de los conductores
deunidades de transporte que ingresan a lasinstalaciones dela em-
presa.

Enel 2024,1a companialogré que suindice de satisfaccion de clientes
(NLS, por sus siglas en inglés) se elevara hasta 72%.

Cabe senalar que Fargoline cuenta con la certificacién como Opera-
dor Econémico Autorizado (OEA), otorgada por la Aduana del Perti.

En materia de mejoras en procesos, Fargoline dio inicio al proyecto de
Balanza Auténoma, para digitalizar las actividades de las balanzas,
contribuyendo a una mayor fluidez en la gestién de los camiones, lo que
permitira reducir el tiempo de atenciones en este proceso. Asimismo,
implementé médulos méviles con paneles solares de videovigilancia
en el proceso de exportacién y se lanzé un aplicativo de reconocimiento
facial para validar la identidad de los conductores de unidades de
transporte que ingresan a las instalaciones de la empresa.
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Con 41 anos en el mercado nacional,

Fargoline ofrece servicios en los
regimenes de depdsito temporal de

contenedores, carga suelta y rodante;

depdsito aduanero; almacenamiento
simple; fransporte y distribucion; y
movimiento de carga para proyectos.

GESTION COMERCIAL

Y DE OPERACIONES

Se ubica en el Callao, donde
cuenta con dos sedes en la avenida
Gambetta; y en la ciudad de
Arequipa, desde donde extiende sus
servicios.

Su Sistema de Gestion de Seguridad
y Control esté certificado por

la Business Alliance for Secure
Commerce (BASC).Asimismo, posee
las certificaciones ISO 9001:2015
(calidad), ISO 14001:2015 (gestion
ambiental) e ISO 45001:2018
(seguridad y seguridad en el
frabajo).
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“ORBIS LOGISTICS

(PERU, CHILE Y ESTADOS UNIDOS)

FORBIS LOGISTICS, EMPRESA ESPECIALIZADA
EN TRANSPORTE INTERNACIONAL DE CARGA,
LOGRO EN 2024 VENTAS DE

S/ 147 MILLONES,

guss 39 MILLONES),
UPERIORES EN

+8%

EN SOLES Y DOLARES
RESPECTO DEL ANO PREVIO,
GRACIAS A SU DESEMPENO'Y
UN ENTORNO FAVORABLE EN EL
MERCADO.
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FORBIS LOGISTICS (PERU, CHILE Y ESTADOS UNIDOS)

Forbis Logistics, empresa especializada en transporte internacional
de carga, logrd en 2024 ventas de S/ 147 millones (US$ 39 millones),
superiores en 8% en soles y délares respecto del afio previo, gracias a
sudesempeiio y un entorno favorable en el mercado.

Durante este afio, la provision de servicios en ruta maritima, princi-
palmente desde Asia, fue la de mayor contribucién alas ventas de la
empresa, seguida del transporte por via aérea, especialmente en la
ruta desde Estados Unidos a Perti. Entre los sectores que mas desta-
caron en el afio se encuentran los de consumo masivo, energia, qui-
mica, construccion, industrial y automotriz.

Uno de los negocios mas relevantes del afio para Forbis Logistics fue
la atencién a un distribuidor Caterpillar en América Latina en los
servicios de almacenamientoy distribucién enlalocacién central de
Forbis, ubicada en la ciudad de Miami. Del mismo modo, ofreci6 a
una reconocida empresa peruana de consumo masivo un servicio
exclusivo de air charter, en minimos plazos y de forma segura, para
transportar mas de 30 toneladas de carga de México a Lima, desple-
gando para ello un plan personalizado.

Asuvez, el nimero de clientes del rubro de energia solar, que moviliza-
ron carga para proyectosen el sur del pais, volvid aregistrar crecimiento.

Durante el gjercicio, Forbis Logistics continué con la captacién de
nuevos clientes en su cartera comercial. De este modo, incrementd

los negocios con clientes externos a la corporacion, de diferentes sec-
tores, los quellegaron a representar 43% de los ingresos. En tanto, las
subsidiarias de la corporacién generaron el 57% de las ventas.

En 2024, Forbis Logistics se posiciond en el quinto puesto del ranking
de agentes de carga aérea de todo el mundo hacia el Pert; ademas,
destacé en el segundo lugar en la ruta entre Estados Unidos y Pert.

Por su parte, la operacién en Chile presenté un desempeno positivo,
con negocios impulsados tanto por clientes externos, de los sectores
de construccién, mineria y consumo masivo, como por las empresas
de Ferreycorp. China se mantuvo como uno de los paises con mayor
demanda paralaimportacién.

La compania renovo las capacidades tecnolégicas de sus instalacio-
nes centrales en Miami, adoptando tecnologia de identificacién por
radiofrecuencia (RFID, por sus siglas en inglés) para agilizar sus pro-
cesos de recepcién, manejoy despacho de carga, y dotarlos de una
mayor trazabilidad, y aporté capacidades para una mayor exactitud
enelingresoyeldimensionamiento de la carga, traduciéndose en un
beneficioincremental para el cliente final.

La empresa ratific en 2024 sus certificaciones trinorma ISO, en ma-
teria de calidad, de riesgos ambientales y de seguridad y salud en el
trabajo; y de BASC, siglas en inglés de la Alianza de Negocios por un
Comercio Seguro.
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Forbis Logistics es un operador logistico especializado en la
provisidn de transporte internacional de carga, con cobertura
en mads de 40 paises, y con capacidades para atender
servicios que se extienden hasta el destino final.

Presenta las certificaciones Indirect Air Carrier (IAC) y
NVOCC, otorgadas por el gobierno de Estados Unidos; con
la certificacién BASC; y con la certificacion trinorma ISO,
compuesta por el ISO 9001:2015 (sistema de calidad), ISO
14001:2015 (gestion ambiental), ISO 45001:2018 (seguridad
y salud en el trabajo) e ISO 37001 (gestion antisoborno);
asi como la Certfificacion Antisoborno otorgada por la
Asociacion Empresarios por la Infegridad.

GESTION COMERCIAL
Y DE OPERACIONES

Fue creada en el 2010 en Miami, Florida, donde cuenta

con un almacén en una excelente ubicaciéon, a 9 km del
aeropuerto infernacional de dicha ciudad y a 26 km del
puerto. En el 2012, se constituyd Forbis Logistics en Lima y en
el 2017 en Santiago de Chile.

La empresa es un agente de carga nominado por Caterpillar,
frabajando con los esténdares de calidad de esta marca
multinacional.

El almacén central de Forbis Logistics, en Miami, es una
instalacion certificada en deteccidon de explosivos (CCSF, por
sus siglas en inglés).
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EN EL EJERCICIO, VIXORA GENERO VENTAS DE

S/ 25 MILLONES,

MILLONES (USS 7 MILLONES),
MENOR EN 109 EN SOLES

EN 11% EN DOLARES FRENTE
AL ANO PREVIO, DEBIDO A LA
POSTERGACION DE ALGUNOS
NEGOCIOS TECNOLOGICOS QUE
SE CONCRETARAN EN EL 2025

Los sistemas anticolisién y antifatiga, para la mineria de tajo
abierto, y los laboratorios de ensayo en estructuras y sismica
fueron las lineas de negocio de mayor relevancia para la empresa.
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VIXORA

En 2024, Soluciones Sitech Perti anuncié su cambio de denominacién
a Vixora, enfocada en resolver desafios atin pendientes en sectores
como mineriay construccién a través de la tecnologia. Con esta nue-
vaidentidad, Vixorabuscaraimpulsarla transformacién tecnologica
en seguridad, productividad y sostenibilidad en diversas industrias,
alintegrar soluciones de avanzada y una innovacioén agil y escalable.

En lo que constituye la primera operacién de corporate venturingde
Vixora, destacé la inversion realizada en la empresa espaiiola Torsa,
experta en innovacion tecnolégica minera. La adquisicién del 20% de
participaciéon de Torsa, del orden de €2 millones, esta acompariada de
una distribucién exclusiva dela marca en Pert y, desde 2025, en Chile.

En otro &mbito, la empresa lanzo la primera edicién de Xora Open
Lab, iniciativa de innovacion abierta disefiada para enfrentar desa-
fios pendientes en la industria minera: medicién de ley mineral; op-
timizacién de consumo de combustible; deteccién de inchancables;
mantenimiento predictivo; y eficiencia en consumo de combustible
yenergia.

Estainiciativa, con el cofinanciamiento de Prolnndvate Pert, el res-
paldo de la Universidad de Ingenieria y Tecnologia (UTEC) y el so-
porte de Wayra Hispam, logré convocar a 138 startups de 25 paises.
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Como se describe en el capitulo de Innovacioén, seis de ellas fueron
seleccionadas; durante el ano se inici6 el desarrollo de los primeros
pilotos de validacién técnica en condiciones reales de operacién en
minas.

En el ano, Vixora lanzé comercialmente su sistema XoraData, de
caracteristicas Uinicas para la mineria subterranea, para capturar la
gran cantidad de datos generados porlos sensores y el equipamiento
operativo, sin necesidad de emplear Internet al interior del socavén.
También XoraGuard, para proteger activos clave enlas cabinas delas
maquinas.

Asimismo, concretd un segundo contrato para proveer un Laborato-
rio de Estructuras de surepresentada MTS en el sur del pais, que se
desplegard en el ano 2025.

Cabe destacar también la implementacion de proyectos que han
mejorado las capacidades de Vixora, como la adopcién del sistema
corporativo de gestion de recursos empresariales SAP ERP a sus pro-
cesos; la automatizacién y digitalizacién de procesos en campo, per-
mitiendo mayor control y eficiencia en operaciones; y el lanzamiento
de un programa para impulsar la atraccién y retenciéon del talento
juvenil.
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Vixora (antes Soluciones Sitech Per() es una
empresa de soluciones fecnoldgicas que
resuelve los problemas y necesidades de las
operaciones mineras y de construccioén, con
innovacién agil, global y escalable.

GESTION COMERCIAL
Y DE OPERACIONES

Nacida en 2013, cuenta con un completo
portafolio de lineas representadas, fales como
Trimble, Torsa, Loadrite, Provix, Brigade, Fatigue
Science (ReadiBand), Cat DSS y MTS Systems,
entre otras.
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